
Сертификат партнера      1  1  1 
Ценовое преимущество      1  1  1 
Постоянная информационная поддержка от OKI      1  1  1 
Размещение информации на сайте oki.ru      1  1  1 
Маркетинговая поддержка: брошюры, каталоги, реклама      1  1  1 
Участие в маркетинговых программах OKI и дистрибуторов      1  1  1 
Тренинг по продукции для менеджеров по продажам      1  1  1 
Техническая поддержка оборудования      1  1  1 
Гарантийная и пост-гарантийная поддержка      1  1  1 
Специальные условия на получение демо образцов      1  1  1 
Использование демо-зала OKI для заказчиков      1  1  1 
Участие в конференции Шинрай на специальных условиях      1  1  1 
Право на использование логотипа партнера      1  1  1 
Премия (рибейт) за выполнение индивидуального плана      1  1  1 
Поддержка участия в проектах  4  4    1  1  1 
Возможность проведения акций с OKI      1  1  1 
Возможность проведения семинаров для заказчиков с участием 
сотрудников OKI      1  1  1 
Возможность участия OKI в выставках и конференциях организованных 
партнером      1  1  1 
Бесплатное обучение одного инженера в год для поддержки продаж 
техники OKI      1  1  1 
Возможность получения демо-оборудования по демо-программе      1  1  1 
Возможность принять участие в ежегодной конференции Шинрай 
одному сотруднику      1  1  1 
Возможность получения специализации по типам устройств OKI      1  1  1 
Право на использование логотипа, указывающего на специализацию 
партнера      1  1  1 
Повышенная премия (рибейт) за выполнение индивидуального плана      2  2  2  3
Бесплатное обучение двух инженеров в год для поддержки продаж 
техники OKI      2  2  2 
Совместный маркетинговый фонд для продвижения продукции OKI      2  2  2 
Возможность принять участие в ежегодной конференции Шинрай двум 
сотрудникам      2  2  2 
Возможность получения оперативного канала связи с сотрудниками OKI      2  2  2 
Бесплатное обучение специалистов по продажам целевых устройств        
Возможность обучения специалиста по сервису целевых устройств        
Расширенная система вознаграждения за продажу целевых устройств        
Возможность приоритетного доступа к складу ЗЧ и расходки на базе 
сервисного дистрибьютора        
Возможность участия специалистов в специальной программе Color Club        
Доступ к программам расширенного кредитования целевой продукции 
OKI        

1 - при наличии статуса Шинрай-партнера
2 - при наличии статуса Шин-Ю партнера
3 - повышенная по отношению к статусу Шин-Ю партнера
4 - если  партнер  является инициатором  проекта, поддержка участия в проектах  регулируется Приложением №  5 "Правила участия в тендерах, аукционах, котировках с техникой OKI"

Партнерская программа Шинрай. 
Сравнение статусов

Специалист по решениям 
OKI для полиграфии

Специалист по термо-
трансферным решениям OKI

Специалист по струйным 
широкоформатным решениям OKI
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